
使命：让中国企业出海更容易

愿景：2035年成为中国企业出海首选服务平台

价值观：客户第一  真诚团结  专业创新  大我担当

出海网
现货分销平台



Ø 出海网发展历程和使命愿景

Ø 出海网海外现货分销业务

Ø 马来西亚站招商类目和合作流程



发展1.0

发展2.0

发展3.0

2021 — 2022

2023 — 

• 2021年10月，选品站海外版上线，

并于马来西亚设立海外选品展厅，

超过300家源头工厂入驻。

• 联合商务部外贸发展事务局共同

举办2022中国  (出海网)  跨境电

商选品在线选品会 ，多项目入选

广东省商务厅“粤贸全球”计划

跨境电商O2O选品
及海外分销平台

企业跨境出海本地
化综合服务平台

• 正式启动主站域名：

www.chwang.com

• 选品分销新域名：

    www.chwe.cn

• 通过展会服务、产业孵化、海外分

销、本土化服务为中国跨境产业出

海全面赋能。

• 3深圳、4月广州成功举办CHWE全

球跨境电商展览会

• 12月，荣获“广东省高新技术企业”

出海网发展历程

2019 — 2020

• 2019年3月，成功上线跨境电

商选品工厂专供平台。帮助工

厂匹配优质跨境电商卖家。

• 为双方提供询盘撮合服务为主

www.ez-sourcing.com

跨境工厂专供平台



出海网一站式选品采购对接 chwe.cn

源头工厂 ：2万+

商品数据 ：100万+

跨境电商卖家： 15万+

海外本地渠道商： 500+

海外电商卖家及媒体渠道：300+

出海网流量展示



跨境电商贸易展

CHWE跨境电商贸易第一展
快速桥接跨境卖家与供应商

现场撮合 快速对接

海外分销中心+本土化服务

出海网自营海外分销中心，长期展示，持续营销
“线上+线下”拓展海外小B客户

渠道立体化 品牌出海

海外专业展

海外垂类展会 拓展海外本土渠道
发现本土需求 对接本地商户

了解新市场 产品出海

缩短全球贸易
链路

“双向展+海外分销+本土化服务”企业出海解决方案

出海网解决方案



商家制定基础价格给出海网
出海网根据市场情况给出建议价

出海网按月结算回款至工厂商家

品类筛选
优选推荐

出海网海外现货分销业务

线上
主流平台货架电商一键上架

直播live线上分销
社媒分销带货

商家备货至海外展厅
出海网负责出入库保管及

后续分销管理

海外分销中心
展示 存储 销售

佣金月结

线下
小B渠道批发及分销
商超渠道触达合作

商协会会员定制化采购



海外分销半托管模式（本对本）

• 出海网完善选品建议，协定商家定价

• 定品后，商家小批量海外现货入驻

• 东南亚本地“前展后仓”陈列展示

• 出海网海外线上+线下渠道获客销售

• 以销定结，月结回款

服务方向

出海网经营渠道拓展 营销拓展

工厂型商家或工贸一体商家

轻启动、无需跨境电商经验

出海网海外现货分销业务

出海网提供库存管理 产品代销



出海网核心赋能

流量
线下渠道

线上分销

展厅展示

平台支持

产品
本地现货

本土迭代

本地仓储

本地化提炼

价格
源头工厂

集采议价

优先品质

区域保护

销售
社媒引流

渠道推介

线下咨询

订单快返



成立于2019年，位于全马最大的线下批发商城GM KLANG 5楼，占地3500平。
马来本土最大的批发商城线下流量支撑

线下资源：海外区位优势



线下资源：海外本土资源优势

线下渠道：批发市场(商)、自营商超、自营店铺、连锁超市、品牌集合店、零售综合店（500+）

本土协会及卖家：渠道任职10+协会，核心链接50+协会，泛衔接500+商业会员及本土卖家

• 马来西亚批发商协会
• 马来西亚玩具及婴儿用品协会
• 马来西亚新媒体总会
• 马来西亚中华总商会（ACCCIM）
• 马来西亚雪兰莪滨海中华总商会
• 马来西亚品牌协会（BAM）
• 马来西亚消费者权益觉醒组织......



线上流量：合作流量倾斜与扶持



线上流量：自流量运营持续加持

「 寻 找 意 向 商 品 」 「 查 看 商 品 详 情 」 「 下 单 收 货 或 自 提 」

chwe.my  东南亚现货分销平台（马来站）     CHWE.CN 主域名       chwang.com 公司官网

「 查 找 商 品 类 目 / 搜 索 」

流量链接：跨境国内电商卖家15万+   海外本地渠道商500+   本地分销卖家及商协会 300+



持续增额：不断沉淀的中国跨境电商卖家



持续增额：不断衔接的出海活动

出海狂飙

商会磋商

马来本土TK峰会-1

马来本土TK峰会-2



持续增额：不断衔接的出海活动

官方培训赋
能会

展会参展

展厅来访

直播大赛



持续增额：社媒运营 直播创新



持续增额：本地媒体 记录认证  



马来西亚站货品入驻合作说明



Ø 工厂或工贸一体，价格具有海外本土竞争力

Ø 具备快返及小批量备货海外能力

Ø 提供产品详情介绍及产品优势提炼

Ø 紧密配合，跟随节奏及上款推款建议

招商基本要求

入驻材料
营业执照、公司法人及联络

人信息、公司办公室/仓库/

工厂照片、产品目录、产品

详细介绍、产品宣传图样、

及报价表等。



入驻一般流程

商务垂询

01
提供产品目录、资料及价目表

02
出海网海外BD磋商复核

03

审核通过，签订入驻代销合作协议

04
小批备货，开始销售

05

线上分销平台
chwe.my

06

小批量入驻
线下分销中心 

07



合作方案

项目 服务明细

海外分销
半托管服务
（马来站）

分销平台入驻 chwe.my马来本土分销平台入驻一年

分销服务

1.马来本土化团队分销运营服务（专属1-2人）

2.马来本土线下渠道拓展：批发商、连锁超市、集合店、类目商协会等

3.马来线上渠道拓展：本土电商平台托管业务、本土B2B分销平台、MCN、本土

电商卖家、国内跨境卖家等

4.专属客户经理提供市场调研和备货指导服务（专属1人）

5.马来本土线上社媒Facebook、TikTok获客推广服务

6.小批量现货产品仓储管理服务

7.展厅现货仓储安全保障服务

补充说明 联合运营 小额抽佣 共享仓储 共享营销



马来西亚站卖家分销合作说明



卖家合作流程

• 选定产品
• 一键刊登
• 草稿箱完成产品

二核
• 店铺确认上架

• C端客户下单后，
卖家需在平台上完
成下单采购

• 平台收到采购单后
进行后续处理

• 平台发货、打包、
出库、配合上门区
间人员完成取件

• 客户收货 

• 订单完成

• 绑定您的TK店铺• 登录CHWE.MY并
注册账户信息

• 如需邀请码，可添
加服务人员获取

• 一键刊登后，卖家可于TK草稿箱中查看产品LIST。合理修改产品价格及库存数量完成上架。
• 卖家收到C端订单后，仅需要在chwe.my上完成采购下单动作，后续发货均由平台及仓库合作完成。
• 售后产品均需退还至仓库进行核检：如为质量问题，平台承担退货运费。如无合理理由退单，卖家需部

分承担退货运费。
• 针对平台未上架产品，如希望备货至我方仓库，可与商务进行备货沟通。



欢迎垂询
合作共赢


